Key Account Manager

Klanttevredenheid hoog in het vaandel ¥ Resultaatgericht v Commercieel v Overtuigingskracht
' Analytisch « Past dit bij jou?

Motrac zoekt een:

Key Account Manager

Wat ga je doen?
Als Key Account Manager bij Motrac ben je dé trusted advisor voor onze klanten. Je denkt proactief
mee aan dé beste oplossing in het verbeteren van de logistieke processen met als primaire doel
het verlagen van de TOC. De werkzaamheden en verantwoordelijken zijn dynamisch, de intensiteit
hiervan is verschillend per klant. Deze kunnen -afhankelijk van de wensen en afspraken met de
klant- bestaan uit het opvolgen van eerder gemaakte, internationale/contractuele, afspraken tot het
zelf opzetten van internationale/nationale partnerships met klanten.
In deze functie
- Ben je op strategisch niveau dé trusted advisor, pionier en verbinder voor onze grotere,
merendeels internationale klanten;
« Ben je verantwoordelijk voor het onderhouden en verder (door)ontwikkelen van de aan jou
toegewezen klanten en prospects;
- Werk je nauw samen met onze internationaal opererende collega’s van Linde;
+ Geef je klanten advies op het gebied van logistieke oplossingen en genereer je omzet met
inachtneming van rendement en productmix;
- Is het werken aan en begeleiden van tenders jou niet vreemd.
« Verder werk je nauw samen met interne collega’s binnen en buiten Sales (Marketing, After-

Sales, Rental & Fleet) om tot de beste maatwerkoplossing voor jouw klant te komen;

.

Je werkt landelijk en zorgt ervoor dat jouw klanten maximaal tevreden zijn;

- Je rapporteert aan de Sales Manager Key Accounts en hebt binnen je team vier collega's Key

Accountmanagers.

Wie zijn wij?
Motrac is toonaangevend als totaalaanbieder van interne logistieke oplossingen. Onze hef- en
magazijntrucks van het innovatieve topmerk Linde voldoen aan de hoogste eisen, of het nu gaat
om koop, lease, huur of occasions. Ons totaalaanbod: van advies en engineering voor
geautomatiseerde warehouses tot een 24/7 onderhoudsservice. Door ons grote netwerk en
technologisch hoogstaande producten, behoren we tot de top in Nederland. Met 4 vestigingen,
Almere (hoofdkantoor), Zwijndrecht, Apeldoorn en Venlo en ruim 370 professionals, helpen we
dagelijks onze klanten in alle sectoren; van agrariér tot havenbedrijf en van recycling tot
warehouse.
Wat bieden wij jou?

- Een unieke kans om te bouwen aan jouw ontwikkeling binnen een uitdagend speelveld;

- Een organisatie in ontwikkeling, waardoor er volop kansen liggen voor jouw loopbaan;

- Ruime opleidingsmogelijkheden en online studies via de Motrac Academy;

- Een goed salaris dat past bij jouw kennis en achtergrond;

Inrichting van jouw thuiswerkplek;
- Een goed arbeidsvoorwaardenpakket zoals een laptop, leaseauto, bonus, telefoon, fietsplan,

winstdeling, pensioen, collectieve ziektekostenverzekering, enz.;

27 vakantiedagen en 13 ADV dagen.

Wij vragen
- Een relevante (afgeronde) HBO- of WO-opleiding;
- Minimaal 5 tot 10 jaar (vergelijkbare) ervaring met kapitaalgoederen en/of B2B verkoop;
« Sterke en overtuigende communicatieve vaardigheden, zowel mondeling als schriftelijk;
« Oog voor zowel resultaat als mens;

- Goede beheersing van de Engelse taal, in woord en geschrift;



- De competenties: gedreven, creatief, resultaatgericht, analytisch, overtuigingskracht en

representativiteit.

Interesse?

Solliciteer direct via de sollicitatiebutton. We zien graag jouw motivatiebrief en CV tegemoet!

Wil je meer weten? Neem gerust contact op met Melle Bosman, Sales Manager Key Accounts via
06 12 59 34 06.

Interne kandidaten hebben tot en met 18 november aanstaande voorrang.
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